
Als Vorreiter mit mehr als zwanzig Jahren Erfahrung 
auf dem Gebiet von Solartränken haben wir unsere 
Position auf diesem innovativen Markt festigen 
können. Die SOLAR-FLOW™-Produktreihe profitiert nun 
von einem Decision Support Tool (Werkzeug für die 
Entscheidungsunterstützung - DST), das entwickelt wurde, 
um die Empfehlungen der Einzelhändler und Händler 
gezielt zu lenken, um den Bedürfnissen der Züchter auf 
ganz persönliche Weise gerecht zu werden.

Die eigenständigen SOLAR-FLOW™-Tränken und Pumpstationen 
bieten den Züchtern eine Technologie auf der Grundlage des 
Know-hows von LA BUVETTE®: Sparen Sie Zeit und Geld aus einer 
großen Auswahl an passenden Lösungen auf der Grundlage der 
Erfahrungen mit 500 Anlagen, die derzeit in Betrieb sind. Die Solar-
Produktreihe sollte übersichtlicher und so persönlich wie möglich 
präsentiert werden, wobei die Parameter von jedem Züchter 
berücksichtigt werden. Das ist nun mit diesem neuen DST geschehen, 
das im Format einer interaktiven PDF-Datei entwickelt wurde. 

Persönliche Vorgehensweise für jeden Züchter

Das Tool beginnt natürlich mit der Geschichte der Solar-Produktreihe 
von LA BUVETTE® und den Tests der ersten Prototypen im Jahr 1992. 
Es folgt eine allgemeine Übersicht über die gesamte SOLAR-FLOW™-
Produktreihe und ihre Geräte. Das interaktive SOLAR-FLOW™-Tool 
hilft Ihnen bei der Suche nach den Produkten, die am besten auf 
die spezifischen Einschränkungen passen, mit denen die Züchter 
konfrontiert werden, indem die notwendige Pumpleistung sowie die 
benötigte tägliche Wassermenge berechnet werden.

Die große Stärke des DST ist jedoch der Kostenrechner für die 
Wasserförderung. Damit wird dem Züchter vor Augen geführt, wie 
viel Geld jedes Jahr verschwendet wird und nach wie vielen Saisons 
sich mit einem einzigen SOLAR-FLOW™ Kosten einsparen lassen. 
Zum Schluss überzeugt das Tool mit detaillierten Installationsbeispielen 
aus der Praxis für jeden Typen aus der Produktreihe.

Erfahren Sie mehr über diesen Service auf unserer 
Website www.labuvette.com !

NEUE ENTSCHEIDUNGSHILFE  
FÜR DIE SOLAR-FLOW™ 
PRODUKTREIHE
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VORWORT

Unsere Teilnahme an der SIMA war einer der 
Höhepunkte am Anfang dieses Jahres. Die hohe Zahl 
der Besucher an unserem Stand sowie das große 

Interesse der Besucher, Züchter und Händler verlieh dem 
gesamten Team eine belebende Energie. 

Ich muss sagen, dass unser Stand konsequent auf unsere 
Dienstleistungs- und Produktinnovationen sowie auf unseren 
unterstützten Verkauf der SOLAR-FLOW™-Produktreihe, die 
neuen einteiligen Tränken für kleine Tiere sowie die neuen 
ovalen INTERBAC-Tränken ausgerichtet war (bitte lesen Sie 
die entsprechenden Artikel in diesem Newsletter).

Die akuten Sorgen der Züchter, die wir auf der Messe 
kennengelernt haben, haben uns in der Überzeugung 
bestärkt, dass es wichtig ist, Tränken zu entwickeln, die in 
der Tierzucht und in der Wirtschaft noch effektiver sind.

Von der SIMA ging daher zu Beginn dieses Jahres ein 
positives Signal für die Konjunktur aus.

Es ist jetzt an uns allen, alles, was wir von den Menschen 
vor Ort gelernt haben, umzusetzen.

Ich wünsche Ihnen viel Spaß beim Lesen,

Jean-Philippe BOUSQUET
Präsident

Der Spezialist für Tränketechnik
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Dank der günstigen Lage in der neuen Halle 7, die 
für Viehhaltung reserviert war, standen unsere 
neuesten Innovationen wie die einteiligen Tränken 
für kleinere Tiere und die ovalen INTERBAC-Tränken 
(siehe nächste Seite) im Mittelpunkt des Messeauftritts 
von LA BUVETTE®. Unser Stand lockte viele Besucher 
aus der Branche an, mit denen ein reger Austausch 
stattfand. 

Rekordzahl von Besuchern 

In diesem Jahr strömten circa 240.000 Besucher durch die 
Messegänge. Somit kamen genauso viele Besucher wie im 
Rekordjahr 2013 zur Messe, was in Anbetracht der angespannten 
Wirtschaftslage als besonders erfreulich anzusehen ist. Auch 
Besucher aus dem Ausland strömten zu dieser Veranstaltung und 
machten nach Angaben der Veranstalter der Messe etwa ein 
Viertel der Besucher aus.

Unser Stand befand sich in der neuen Halle 7, die für Zucht-, 
Förder-, Transport- und Mechanisierungszubehör reserviert war. 
In dieser Halle fand zudem das SIMAGENA-Ringprogramm statt 
(eine offene Show mit Charolais-Rindern ohne Hörner, einem 
Wettbewerb mit ausgewachsenen Holstein-Rindern usw.), das für 
eine gewisse Dynamik in der gesamten Halle sorgte, von der wir 
ebenfalls profitieren konnten. 

Großes Interesse an Innovationen 

Mit einer günstigen Lage im zentralen Gang, der zum Ring führte, 
hatten wir von allen Herstellern von Tränken den größten 

Messestand. Während der fünftägigen Messe begrüßten 
wir zahlreiche Besucher. Es fand ein bereichernder 

Austausch mit den Züchtern statt, die mit 

vielen Fragen zu uns kamen. Trotz der wirtschaftlich schwierigen 
Zeiten verbreiteten sie dennoch eine positive Energie. Sie zeigten 
zudem großes Interesse an unseren Innovationen. Die Händler 
und die Mitarbeiter der zentralen Einkaufsbüros besuchten 
ebenfalls unseren Stand, um sich mit uns auszutauschen und mit 
uns über die Aussichten für eine wirtschaftliche Erholung unseres 
Marktes in der zweiten Jahreshälfte zu diskutieren.

SIMA 2015: INNOVATIONEN VON LA BUVETTE® IM SCHEINWERFERLICHT
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NEUE OVALE INTERBAC-TRÄNKE:  
LA BUVETTE ERWEITERT IHRE 
AUSWAHL AN WEIDEPRODUKTEN

APRIL 2015

NEUE EINTEILIGE TRöGE:  
IDEAL FÜR JUNGE UND KLEINE 
TIERE

Neu in 2015 und auf der SIMA vorgestellt: Die 
einteiligen Tröge für junge und kleine Tiere 
runden das Angebot für erwachsene Tiere ab. 
Ihre Markteinführung demonstriert erneut die 
Fähigkeit von LA BUVETTE®, den spezifischen 
Bedürfnissen der Tiere gerecht zu werden.

Die einteiligen Tröge sind in drei Längen erhältlich 
und sind ideal für Kälber und Schafe. Sie können 
sowohl für die Verteilung von festem Futter als auch für 
die Verteilung von Milch an Kälber, die in Eimern in 
speziell dafür vorgesehenen Formen verabreicht wird, 
verwendet werden. Diese stabilen Tröge lassen sich 
einfach installieren, versetzen und reinigen, wodurch sie 
ideal für die Anwendung sowohl im Innen- als auch im 
Außenbereich sind.

Gleiche Qualität wie große einteilige Tröge

Die einteiligen Tröge aus lebensmittelechtem und gegen 
UV-Strahlen behandeltem hochverdichtetem Polyethylen 
verfügt über eine Garantie von fünf Jahren. Sie lassen 
sich schnell und einfach anbringen. Die Tröge sind 
einfach zu pflegen: geeignet für Hochdruckreinigung, 
säurebeständig, ausgestattet mit einer ohne Werkzeug 
abnehmbaren Ablassschraube (Durchmesser von 30 mm) 
und abgerundeten Innenformen. Der Rahmen ist äußerst 
widerstandsfähig: feuerverzinkter Stahl, stabile Rohren 
mit einem Durchmesser von 27 mm mit Verstärkung in 
der Mitte unter der Behälter, vier Füße mit einstellbarer 
Höhe in Schritten von 5 cm (von 31 bis 46 cm), 4 oder 
6 Befestigungspunkten (abhängig vom Typ), aber ohne 
festen Anschluss, um Schäden durch unterschiedliche 
Ausdehnung zwischen der Polyethylen-Tröge und dem 
Stahlrahmen zu vermeiden.

Die Weidesaison startet wieder und mit ihr 
die Pflicht der Züchter, sicherzustellen, dass 
ihre Herden genug Wasser haben, wo sie sich 
auch gerade befinden. Die neuen, liechten und 
robusten, ovalen INTERBAC-Tränken mit einem 
Fassungsvermögen von 600 und 900 Litern sind 
für einen einfachen Transport konzipiert. Sie 
vervollständigen die LA BUVETTE® INTERBAC-
Produktreihe, die bereits drei runde Tränken 
umfasst. 

Hervorragendes Preis-Leistungs-Verhältnis

Ebenso wie die runden INTERBAC-Tränken sind die 
neuen ovalen Tränken dieser Reihe aus 100 % reinem, 
lebensmittelechtem und gegen UV-Strahlung behandeltem 
Polyethylen gefertigt und wiederverwertbar. Die spezielle 
Konstruktion verbessert die Stabilität der Tränken. 
Die ovalförmigen INTERBAC-Tränken sind einfach zu 
handhaben und zu tragen und lassen sich ohne weiteres 
in ein Nutzfahrzeug laden. Ein spezielles Fach ist für die 
Anbringung eines Schwimmerventils vorgesehen. Die 
Ablass mit einem Durchmesser von 50 mm ermöglicht eine 
schnelle Entleerung.

Sie sind in Stapeln von 5 Tränken verpackt und haben 
3 Jahre Garantie gegen alle Herstellungsfehler.

Optionales Ventil mit Edelstahldeckel (Referenz A623).

Diese Tröge werden am Ende Mai 2015 verfügbar sein.

HDPE Behälter
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Héloïse DUSSART kam im September 
2014 als Exportleiterin für die Niederlande zu 
LA BUVETTE®. Sie hat ein höheres Technikerdiplom 
in Analyse, Management und Strategie von 
landwirtschaftlichen Betrieben (BTS ACSE) sowie 
einen Masterabschluss in EED Agribusiness 

(European Engineer Degree) und ein Agricadre-Bachelorabschluss 
(Fachrichtung Internationaler Handel in der Landwirtschaft) in den 
Niederlanden erworben. Seit 2007 konnte Héloïse ihr Wissen in 
landwirtschaftlichen Betrieben in Frankreich sowie im Ausland in 
die Praxis umsetzen. Mit sehr dynamischen Unternehmen und mit 
einem der größten Milchviehbestände in Europa (1,4 Millionen 
Milchkühe) sind die Niederlande ein Schlüsselmarkt für LA BUVETTE® 
in unmittelbarer Nachbarschaft zu unserem Unternehmensstandort in 
Charleville-Mézières in den Ardennen. 

NEUE EXPORTLEITERIN FÜR DIE 
NIEDERLANDE
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IHRE KONTAKTPERSONEN
Regional Hauptsitz

Diana PREziosi
Verkaufsverwaltung 
Tel. +33 324 52 37 23
d.preziosi@labuvette.fr

sébastien MARC
Internationaler Verkaufsleiter
Tel. +33 681 532 644 
s.marc@labuvette.com 
 
Sprache: Sprache: 

Cathy VANHooREN
Vertriebsassistentin, 
Tel. +33 324 52 37 20
c.vanhooren@labuvette.fr

Sprache: 

Didier CoRNiQUET
Leiter Kundendienst
Tel. +33 324 52 37 27
d.corniquet@labuvette.fr

Sprache: 

David BRossE
Kaufmännisch-technischer
Tel. +33 324 52 37 21
d.brosse@labuvette.fr

Sprache: 

Élodie CoLLiNET
Leiter Marketing und 
Kommunikation 
Tel. +33 324 52 37 22
e.collinet@labuvette.fr
Sprache: 
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Volker LoRENz
Tel. 0177/3410 964 
v.lorenz@labuvette.com

Jürgen KNAPP
Tel. 0173/6611 364 
j.knapp@labuvette.com

Rue Maurice Périn - Parc d’Activités Ardennes Emeraude - CS 50749 Tournes
08013 CHARLEVILLE-MÉZIÈRES Cedex (Frankreich) 
Tel. +33 324 52 37 23 - Fax +33 324 52 37 24

 Kundendienst +33 324 52 37 21 - Fax +33 324 52 37 24

Alle kaufmännischen Unterlagen, Montageanleitungen, Explosionszeichnungen von Teilen sind auf unserer Website: www.labuvette.com erhältlich • E-mail: commercial@labuvette.com

Der Spezialist für Tränketechnik
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MESSE

CLERMONT-FERRAND
vom 7. bis zum 9. Oktober 

LIBRAMONT  
vom 24. bis zum 27. Juli 

FONTAINEBLEAU 
vom 29. Aug. bis zum 6. Sept. 

RENNES
vom 15. bis zum 18. September


